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Geleitwort von Dr. Renée Moore

Nur ein Jahr nach der Veröffentlichung von Du MUSST dein Buch 
vermarkten präsentiert Honorée Corder nun ihr neues Werk: Du 
MUSST dein Buch zu Geld machen. Dieses Buch ist ein Leitfa-
den, um aus deinem Buch nicht nur Einkommen, sondern gleich 
mehrere Einkommensströme zu generieren, deine Einnahmen zu 
steigern und deine Wirkung zu vervielfachen.

Für Honorée Corder ist dieses Buch das Ergebnis von über zwei 
Jahrzehnten Erfahrung und Leidenschaft – eine Verschmelzung 
ihres Business-Know-hows und ihrer persönlichen Weiterentwick-
lung. Mit über 50 veröffentlichten Büchern, die weltweit mehr als 
viereinhalb Millionen Mal verkauft wurden (darunter Du MUSST 
ein Buch schreiben und Write Your First Nonfiction Book), ist sie eine 
Expertin ihres Fachs.

Doch Honorée weiß: Der Verkauf eines Buches ist nur der An-
fang. Sie hat mehr als ein Dutzend sechs- und siebenstellige Ein-
kommensquellen aufgebaut und teilt in diesem Buch ihr Erfolgs-
rezept, damit auch du den Inhalt deines Buches in nachhaltige 
Einnahmen verwandeln kannst.

In Du MUSST dein Buch zu Geld machen findest du über ein Dut-
zend Ideen für Einkommensquellen – von Coaching, Kursen und 
Zertifizierungen bis hin zu Consulting, Vorträgen und Seminaren. 

Honorée vermittelt die Grundlagen, gibt praktische Tipps und 
zeigt, worauf es ankommt, um diese Möglichkeiten erfolgreich 
zu erschließen. Sie geht außerdem auf effektive Verkaufsstrategien 
und den Aufbau einer positiven Kundenbeziehung ein. 

Dieses Buch ist ein Schatzkästlein voller Ideen, es zeigt dir, wie 
du dein Buch in eine unerschöpfliche Quelle von Möglichkeiten 
und Einkommen verwandelst. Honorée motiviert, gibt klare An-
leitungen und erinnert dich daran, geduldig zu sein und niemals 
aufzugeben.

Lies dieses Buch bitte mehrmals – du baust dir damit eine Grund-
lage für deinen Erfolg als Autor und deine Wirkung in allen Le-
bensbereichen, und das für den ganzen Rest deines Lebens.

Ich wünsche dir viel Freude beim Lesen und großen Erfolg beim 
Umsetzen!

Herzlichst

Deine Renée Moore

Dr. Renée Moore, Positionierungs- und Verkaufsexpertin, „Deutsch-
lands führende Motivations-Expertin“ (RTL), „The New Global Lea-
der“ (Huffington Post) und Autorin der Bestseller „Be Unstoppable in 
deinem Business!” und „Hour of Power. Das Geheimnis deines Erfolgs 
im Business“

www.reneemoore.com
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Einführung

Lieber Leser,

dieses Buch ist schon lange überfällig. Schließlich arbeite ich seit 
über zwanzig Jahren daran.

Als ich klein war, sagte mir mein Vater: „Wenn du für jemand anders 
arbeitest, wird dieser Jemand reich (und du wahrscheinlich nicht).“ 

Oder so etwas ähnliches. Hey, ich war ein Kind, also kann ich das 
Zitat nicht wörtlich wiedergeben. 

Geht das überhaupt? Haha. Wo war ich? 

Er ermutigte mich, für mich selbst zu arbeiten, damit ich Zeit und 
finanzielle Freiheit bekommen könnte. Dieser Rat ging mir in all 
den Jahren immer wieder durch den Sinn und ist der Grund dafür, 
dass ich meine Bücher zu Geld mache und mir das Imperium auf-
gebaut habe, dass ich heute sowohl genieße als auch weiter ausbaue.

Es ist wichtig zu wissen, dass ich als Pflegekind aufgewachsen bin 
und es nie ans College geschafft habe. Meine Chancen sahen insge-
samt nicht besonders rosig aus. Aber ich war wild entschlossen, ei-
nen Weg zu finden, um für mich selbst zu arbeiten und allen Hürden 
zum Trotz finanziell unabhängig zu werden.

Also habe ich meine erste Firma gegründet, als ich Anfang zwanzig 
war. Und nach wenigen Minuten (naja, vielleicht auch Tagen) war 
ich davon total begeistert.

Ich war übrigens in den frühen 1990ern Anfang zwanzig, als es noch 
keine Handys gab. Das Internet war damals auch noch nicht für 
jedes Lieschen Müller zugänglich und ich hatte weder eine E-Mail-
Adresse noch einen Computer und noch nicht einmal ein Faxgerät.

In meinem ersten Business ging es um Netzwerkmarketing. Ich ver-
kaufte Gesundheits- und Wellnessprodukte (das mache ich in gewis-
ser Weise immer noch, aber es ist nicht mehr mein Hauptfokus) für 
eine Firma, mit der ich groß geworden war, und die rein zufällig eine 
eingebaute Businessgelegenheit für mich hatte.

Was ich damals nicht wusste, wusste ich damals noch nicht (wie 
man eine Firma leitet, Dinge und Dienstleistungen verkauft und 
vertreibt, wie man seine Persönlichkeit entwickelt und immer wei-
terwächst, wie man andere führt und neue Führungspersonen aus-
bildet und noch viel, viel mehr). 

Aber ich wusste, dass ich Freiheit wollte, genauer gesagt finanzielle 
Freiheit. Ich liebte meine Produkte und wusste sicher, dass sie an-
deren Menschen helfen konnten. Der Markt und die Qualität der 
Produkte schienen mir gemeinsam die bestmögliche Gelegenheit zu 
bieten.

Was mir an Wissen und Fähigkeiten fehlte, glich ich durch pure 
Begeisterung aus. Mein Mentor, der alt genug war, um mein Opa 
zu sein, sagte mir: „Wenn du dich selbst in Brand stecken kannst, 
kommen die Leute aus allen Himmelsrichtungen herbeigeströmt, 
um dich brennen zu sehen.“

Lektion Nummer eins: Begeisterung ist eine Kleinigkeit, die einen 
Riesenunterschied machen kann.
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Während ich also durch New York rannte und überall von meinem 
Produkt erzählte, kümmerten mein Mentor und seine Frau sich um 
die ganze Verpackung und den Versand. Das waren Zeiten, in denen 
man noch Inventar haben musste, aber in meinem winzigen Appar-
tement war dafür einfach kein Platz. 

Also konzentrierte ich mich sofort auf den Aspekt der Persönlich-
keitsentwicklung, bei dem es darum geht, ein Business zum Wachsen 
zu bringen. Die Führungspersönlichkeiten in meiner Firma teilten 
ihre Tipps darüber, wie sie ihr eigenes Business erweitert hatten, mit 
mir und erzählten mir, dass man immer bei Person null anfangen 
muss. In diesem Fall war ich selbst Person null.

Ich liebte es, die monatlichen Motivationstapes der Firma anzuhö-
ren. Darunter waren neben dem Überblick über unsere Produkte 
immer auch Interviews mit dem gehobenen Management der Firma. 

Die Menschen, mit denen man da sprach, waren Vertriebsleute, die 
ihre Geschäfte schnell zum Wachsen brachten und damit die Ge-
sundheit von Menschen beeinflussten, und es ging dabei oft auch 
darum, dass sie sich ein Einkommen erschufen, das es ihnen ermög-
lichte, sich aus der Vollzeitbeschäftigung zurückzuziehen. Ich bekam 
einfach nicht genug davon.

Das will ich auch, dachte ich.

Auftritt: Anthony Robbins’ Buch Das Robbins Power Prinzip. Ein 
Freund empfahl es mir in der Zeit, als ich mein eigenes Business 
gründete. Zufällig fand ich mich ein paar Wochen später bei Tonys 
Seminar „Unleash the Power Within“ wieder, bei dem wir auch eine 
„Firewalk Experience“ machten. (Ja, ich bin über glühende Koh-
len gegangen. Es war fantastisch. Ich habe es seither noch ein paar 
Mal gemacht. Nein, meine Füße habe ich mir dabei nicht verbrannt. 
Aber ich habe in mir selbst ein Feuer entzündet. Ich kann es nur 
empfehlen!)

So ein Wendepunkt in meinem Leben und meinem Business!

Mein eigenes Business zu gründen und mich gleichzeitig auf meine 
Persönlichkeitsentwicklung zu konzentrieren, zeigte mir den Weg, 
den ich heute noch gehe.

Es sollte nicht mehr lange dauern, bis ich meinen Job kündigen und 
mein Einkommen aus anderen Quellen beziehen konnte. Und ich 
wollte mehr.

Sobald ich mir selbst bewiesen hatte, dass ich alles erreichen kann, 
was ich wirklich will, begann ich mich nach anderen Methoden um-
zusehen, ein Einkommen zu verdienen.

Durch eine Reihe von gleichzeitig stattfindenden Ereignissen war 
ich irgendwann enttäuscht von der Firma, für die ich arbeitete. Sie 
änderte ständig die Gehaltsstruktur und bot nicht die gleichen fort-
schrittlichen Marketing- und Vertriebsgelegenheiten wie einige der 
anderen (meiner Meinung nach schlechteren) Firmen der Branche. 
Irgendwann beschloss ich, mich auf ein Business außerhalb der 
Branche zu konzentrieren.

Bei einem glücklichen Gespräch mit meinem Businesscoach ent-
deckte ich, was als Nächstes kommen sollte: Businesscoaching.

Mit seiner Hilfe brachte ich mein Coachingbusiness an den Start 
und es lief von Anfang an solide. Er half mir unter anderem dabei, 
sofort einen Marketingplan zu entwickeln.

Wie vermarktet man ein Coachingbusiness? Eine Möglichkeit ist es, 
kostenlose Vorträge anzubieten. Wenn man gut genug ist, wird ir-
gendwann jemand anbieten, dafür zu bezahlen.

Ich war schon seit ein paar Jahren Coach und Vortragsreisende, als 
ich plötzlich zur alleinerziehenden Mutter in einer neuen Stadt wur-
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de. Damals fügte ich betriebliche Seminare zur Liste meiner Dienst-
leistungen hinzu. Und so ging es weiter. 

Das war alles, bevor ich mein erstes Buch geschrieben hatte.

Meine Rückschau soll deine Vorausschau sein: Mit diesem Buch er-
fährst du, wie du mit den Inhalten deines Buches, kombiniert mit 
deiner Expertise, deiner Bildung und deiner Erfahrung, Einkom-
mensquellen findest und anzapfst und damit Geld verdienst.

Auf den Seiten dieses Buches werde ich dir noch mehr über meine 
eigene Geschichte erzählen und dir Tipps und Informationen dazu 
geben, wie du aus deinem Buch Einkommensquelle um Einkom-
mensquelle herausholst.

Du hast bereits ein Buch geschrieben, aber das ist nur der Anfang! 
Aus seinem Inhalt kannst du eine, zwei oder sogar Dutzende neue 
Einkommensquellen herausschlagen.

Und jede davon kann einfach und lukrativ sein – und außerdem 
auch noch Spaß machen!

Ich spiele jedes Jahr das Geldspiel in der „Neue Einkommensquel-
len“-Ausgabe. Was das ist? Naja, eigentlich ist es kein echtes Spiel, 
du brauchst also nicht auf Amazon danach zu suchen. Es ist mein ei-
genes Spiel, bei dem ich versuche herauszufinden, welche neue Ein-
kommensquelle, die einen sechs- oder siebenstelligen Betrag wert 
ist, ich mir in diesem Jahr erschließen könnte (gerne auch zwei). In 
dem Augenblick, wo ich dies hier niederschreibe, habe ich mehr als 
ein Dutzend entwickelt und die Ideen werden mir nicht so schnell 
ausgehen.

Du kannst das Geldspiel auch spielen, und du kannst dabei gewin-
nen. Dieses Buch ist dafür geschrieben, dir zu helfen, so schnell und 
so gut wie möglich zu spielen und zu gewinnen.

Manche dieser Einkommensquellen habe ich behalten (hallo, Bücher 
und Kurse!), andere habe ich wieder ziehen lassen (es war schön, aber 
jetzt ist es vorbei, Managercoaching und betriebliche Seminare!). 

In diesem Buch findest du mein Erfolgsrezept für jede Einkommens-
quelle und im Bonusmaterial zu diesem Buch (auf www.Honoree
Corder.com/Monetize) gibt es ein paar Werkzeuge und Ressourcen, 
die deine Reise noch deutlich verkürzen sollten.

Bist du aufgeregt? Ich schon! Lies mal, was du von diesem Buch 
erwarten kannst.

Es besteht aus drei Teilen:

Abschnitt I: Das Fundament

Im ersten Teil helfe ich dir, dich richtig aufzustellen und dich darauf 
vorzubereiten, die Einkommensquelle auszuwählen, die du zuerst 
entwickeln möchtest.

Ja, ich weiß, am liebsten wären dir „alle davon“. Mir auch – glaub 
mir, das kann ich verstehen. Ein Teil des Grundes, aus dem ich selbst 
so viele entwickelt habe, ist, dass es mir schnell langweilig wird.
Nachdem ich etwas gemeistert habe, bin ich schon für das Nächste 
bereit. Außerdem habe ich einige Einkommensquellen, aus denen 
ich weiter Geld schöpfe, die mich aber wenig bis gar keine Zeit kos-
ten. Das lässt mir genug Zeit, mich auf mein anderes „Problem“ zu 
konzentrieren: unendlich viele Ideen!

Wenn die Ideen bei dir erst einmal sprudeln, wirst du merken, dass 
du bald mehr Ideen hast als Zeit (Tipp: Schnapp dir ein Notizbuch, 
das You Must Monetize Your Book Workbook oder öffne die Noti-
zen-App auf deinem Handy, mach eine Notiz namens „Ideen“ und 
halte deine Ideen fest!). Wenn Geld dein Antrieb ist, wirst du irgend-
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wann außerdem feststellen, dass sich das erledigt hat, weil du genug 
davon hast – mehr als genug sogar! Vielleicht schaffst du es ja auch, 
Wachstum und Freigiebigkeit zu einem Spiel zu machen.

Wenn du dich erst einmal orientiert hast und weißt, welche Art von 
Einkommensquelle(n) du dir erschließen möchtest, kommen wir zu:

Abschnitt II: Einkommensquellen

Abschnitt II ist ganz einfach: Ich stelle dir die Einkommensquellen 
vor, die ich in den letzten 20 Jahren entwickelt habe, und verrate dir, 
wie du sie in deinem eigenen Business umsetzen kannst.

In jedem Kapitel geht es um eine andere Einkommensquelle und, 
wo nötig, um die verschiedenen Arten, wie du sie in dein Business 
integrieren kannst.

Coaching ist zum Beispiel eine Einkommensquelle. Es gibt Dutzen-
de von verschiedenen Arten von Coaching (zum Beispiel Life Coa-
ching, Business Coaching oder Manager-Coaching) und verschiede-
ne Wege, wie man Coachings abhalten kann (eins zu eins, in einer 
Gruppe oder auf Konzernebene).

Die meisten davon habe ich in den Jahren, in denen ich Erfahrung 
gesammelt habe, selbst schon gemacht, also schenke ich dir mei-
ne Einblicke und Informationen, die dir erlauben, eine intelligente 
Wahl für dich und dein Business zu treffen.

Weil ich weiß, dass du es kaum erwarten können wirst, weiterzuma-
chen, sobald du die richtige Einkommensquelle für dich gefunden 
hast, teile ich meine Gedanken darüber mit dir, wie lange es dauern 
kann, bis du Einnahmen generieren kannst. Jede Einkommensquel-
le braucht unterschiedlich viel Zeit, bis du Einnahmen erwarten 
kannst. Für ein qualitativ hochwertiges Buch kannst du über ein 

Jahr oder sogar noch länger brauchen; mit einem Kurs könntest du 
bereits morgen Geld verdienen.

Aber Achtung: Wie dringend du Geld verdienen musst, kann einen 
Einfluss darauf haben, welche Einkommensquelle du wählst. Darü-
ber sage ich später noch mehr, aber ich möchte es hier schon einmal 
erwähnen, weil es kontraproduktiv sein kann, wenn Dringlichkeit 
der einzige Filter ist, durch den du eine potenzielle Einkommens-
quelle betrachtest. Wenn du deine erste Einkommensquelle wählst, 
solltest du darauf achten, die anderen Faktoren gut zu bedenken. 

Aber für den Moment merk dir einfach diesen Satz:

Wer Angst vor Geld hat, kann kein Geld verdienen.

In diesem Buch findest du mehr als ein Dutzend mögliche Einkom-
mensquellen, die du zu deinem Imperium hinzufügen kannst. Man-
che von ihnen können für dich genau so funktionieren, aber hier ist 
die beste Nachricht von allen: Selbst, wenn keine davon zu dir passt, 
wird dich die Lektüre dieses Buches auf viele neue Ideen bringen.

Wie bereits erwähnt, brauchst du einen Ort, an dem du deine Ideen 
sammelst. Aber sei gewarnt: Sie werden nur so aus dir herausspru-
deln, wie Wasser aus einem Feuerwehrschlauch. Wenn sie erst einmal 
kommen, kommen sie schnell und häufig. Sie werden dir in den 
Sinn kommen, wenn du gerade eigentlich mit etwas ganz anderem 
beschäftigt bist. Bleibe konzentriert, genieße den Strom der Ideen 
und fang sie einfach sofort ein. Dann hast du jede Menge Ideen, die 
du analysieren kannst, wenn du das nächste Mal entscheiden musst, 
wie du weitermachen willst.

Dazu später mehr – ich wollte nur schon einmal die Saat legen, 
dass dieses, der Teil im Leben deines Buches, bei dem du es zu Geld 


